
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Martin Karmanski 

Diplom Betriebswirt (FH) 

BEWERBUNG  

▪ Langjährige Führungspersönlichkeit mit fundierten 

Kenntnissen im Konsumgüterbereich 

▪ Key Account und Marketing Manager 

▪ Empathischer Teamplayer mit der mit Gabe zur 

Entwicklung von Produkt- und Vermarktungsstrategien 

▪ Strukturierte und konzeptionelle 

Produkt(weiter)entwicklung 

▪ Kommunikationsstark und diplomatisch  

Ittertaler Straße 51 ▪ 42329 Wuppertal 

martin.karmanski@t-online.de ▪ +49 171 53 52 972 

 

 

 

„Fairer Umgang miteinander, 

verbunden mit einer ausgeprägten 

Hands-on Mentalität und Mut zum 

Andersdenken, bilden die 

Voraussetzung für ein nachhaltiges 

Wachstum und langfristige Erfolge.“ 

  

https://www.xing.com/profile/Martin_Karmanski2/portfolio
https://www.linkedin.com/in/martin-karmanski-71a9801ab/


 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

       

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

PERSÖNLICHES 

Vorname Nachname  Martin Karmanski 

Geburtsdatum:  14.03.1969 

Staatsangehörigkeit:   deutsch 

Familienstand:   verheiratet, 2 Kinder 
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L E B E N S L A U F  

Category Management out of the box Denken 

Absatzplanung 

Vertrieb/Sales Management 

Strategische Weiterentwicklung Key Account Management Marktanalysen 

Marketing/Handelsmarketing 

KERNKOMPETENZEN 

Vermarktungsexpertise Produktionssteuerung 

Martin Karmanski  Ittertaler Straße 51  42329 Wuppertal 
+49 171 53 52 972  martin.karmanski@t-online.de 

 

 

BERUFLICHE ERFAHRUNGEN       

Stollwerck Schokoladen Vertriebs GmbH, Köln 01/2005 – 12/2020 

09/2012 – 12/2020 Customer Group Director 

▪ Führung und Weiterentwicklung der Kunden ALDI Nord und Kaufland Privat Label 

▪ Übergreifende strategische Steuerung der Kunden ALDI Nord und ALDI Süd inkl. 

aller Länder  

▪ Enge fachliche Zusammenarbeit und Abstimmung sowie interne Koordination von 

Kundenaktivitäten mit den Fachabteilungen   

▪ Erkennen von Sortimentslücken und Trends  

03/2012 – 08/2012 Key Account Manager 

06/2010 – 02/2012 Marketing Manager und Strategic KAM Support 

▪ Optimierung und Weiterentwicklung der Markenstrategien 

▪ Auswahl und Führung von Agenturen und externen Dienstleistern 

▪ Enge Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung, der Vertriebsleitung und dem Key 

Account Management 

▪ Entwicklung und Präsentationen von Reviews 

▪ Marketingsupport bei Kundenterminen 

▪ Erstellung von Marktanalysen und Beobachtung des Wettbewerbsumfelds  

 

02/2021 – heute Group Key Account Manager, Hochwald Foods GmbH, Thalfang 

Bereich Private Label 

▪ Führung und strategische Weiterentwicklung der Kunden ALDI International 

und Lidl International 

▪ Ausbau der Sortimente und Steigerung der Profitabilität im Rahmen der 

internationalen Ausschreibungen 

▪ Vorbereitung und Führen von strategischen Kunden-Workshops 

▪ Entwicklung und Umsetzung innovativer, kundenindividueller Produktkonzepte 

▪ Kontinuierliche Absatzplanung und Überwachung zur optimalen 

Produktionssteuerung und Warenversorgung 



 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

L E B E N S L A U F  
Martin Karmanski  Ittertaler Straße 51  42329 Wuppertal 

+49 171 53 52 972  martin.karmanski@t-online.de 

 

 

10/2004 – 12/2004 Aufbau Sales International, IBS Kesselanlagen, Wuppertal 

BERUFLICHE ERFAHRUNGEN (Fortsetzung)  

07/2005 – 05/2010 Head of Marketing Customer Solution 

▪ Aufbau und strategische Neuausrichtung der Abteilung Customer Solution  

▪ Markt- und Kundenpotenzialanalysen  

▪ Erstellung von Key Account Plänen und Reportings im Rahmen der Quartalsberichte  

▪ Weiterentwicklung der quantitativen und qualitativen Marktforschung 

▪ Entwicklung von Produkt- und Promotion-Konzepten  

▪ Mitarbeit bei Sonder- und Strategieprojekten 

01/2005 – 06/2005 Teamleiter Marketing Customer Solution 

03/2001 – 09/2004 
Dr. August Oetker Nahrungsmittel KG, Bielefeld 

▪ Senior Product Manager Süße Snacks & Fertiggerichte (01/2003 – 09/2004) 

▪ Senior Product Manager Dessert (01/2002 – 12/2002) 

▪ Product Manager Süße Trockenfertiggerichte (03/2001 – 12/2001) 

10/1999 – 02/2001 
Product Manager Marketing Tee (Milford), Ostfriesische Tee Gesellschaft 

Laurens Spethmann GmbH & Co., Seevetal 

07/1993 – 09/1999 
Dr. August Oetker Nahrungsmittel KG, Bielefeld 

▪ Projekt Manager Handelsmarketing Tiefkühl/Eiskrem/Frische inkl. Ültje und Langnese 

(08/1998 – 09/1999) 

▪ Junior Projekt und Projekt Manager Handelsmarketing Nährmittel und Honig 

(07/1996 – 07/1998) 

▪ Bezirksleiter in der Gebietsleitung Nürnberg und Verkaufsleitung Dortmund 

(02/1995 – 06/1996) 

▪ Praktikum in der Abteilung Handelsmarketing (07/1993 – 09/1993) 

02/1990 – 03/1990 Sachbearbeiter Marktforschung, Deutsche Granini, Bielefeld 

 

Studium Betriebswirtschaftslehre  

Fachhochschule Bielefeld     

Abschluss: Diplom Betriebswirt (FH) 

 

03/1991 – 04/1995 

BILDUNGSWEG  

Ausbildung zum Industriekaufmann 

Deutsche Granini, Bielefeld 

Abschluss: Industriekaufmann (IHK) 

 

09/1987 – 01/1990 
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L E B E N S L A U F  
Martin Karmanski  Ittertaler Straße 51  42329 Wuppertal 

+49 171 53 52 972  martin.karmanski@t-online.de 

 

 

SONSTIGE KENNTNISSE & HOBBYS 

Deutsch   – Muttersprache  

Englisch   – fließend in Wort und Schrift 

MS Office   – sehr gute Kenntnisse 

Prodin P3   – sehr gute Kenntnisse 

Nielsen Home Scan – gute Kenntnisse 

Nielsen Market Track – gute Kenntnisse 

 

kreativ, flexibel und engagiert, eigeninitiativ und zielorientiert, 

verantwortungsbewusst, aufgeschlossen und diplomatisch, belastbar und 

ausdauernd, Teamplayer 

Ausbildereignungsprüfung 

Unternehmungen mit der Familie, Reisen & Kultur, Kulinarisches und 

gepflegte Gespräche 

Sprachen: 

EDV-Kenntnisse: 

Soft Skills: 

Weiterbildungen: 

Hobbys: 

Wuppertal, 13. September 2023 


